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"O novo sempre despertou perplexidade e resisténcia”
Sigmund Freud - Psicanalista e Médico Austriaco

A PERPLEXIDADE DAS MUDANCAS DIGITAIS

Certas personalidades impressionam por sua
capacidade de observarem os fatos antes
mesmo de serem concretizados. Certamente,
Sigmund Freud se encaixa neste seleto grupo
de pessoas.

Freud teria dito a frase acima no ano de 1905
e é possivel afirmar que, a cada ano, a frase se
torna mais atual do que nunca.

Ao caro(a) leitor(a) mais experiente, um convite:
ja parou para refletir como o0 mundo se
transformou de 40 anos atras até os dias atuais?

Ha 40 anos, vocé acreditava que uma grande
tela eletronica branca e seu robusto
processador passariam nao apenas a serum
bem comum em boa parte das residéncias,
mas que também passariam a ser peca chave
para o desenvolvimento de carreiras e, ate
Mesmo, avancos cientificos?

Ao estimado(a) leitor(a) com uma menor
experiéncia, um convite diferente do ultimo:
ha 15 anos, vocé conseqguiria imaginar que 0s
smartphones passariam a ser tao cruciais, nao
apenas em nossa comunicacao, mas tambem
para Nosso entretenimento e, até mesmo,

se tornariam uma importante ferramenta

de trabalho?

Certamente, independentemente de qual a
reflexao mais adequada para sua experiéncia,

e provavel que a resposta tenha sido negativa
para ambas as perguntas.

Assim como destacado por Freud, € inegavel que
0 NOVO ainda nos causa nao apenas estranheza,
como tambéem a perplexidade de compreender
seus reais impactos e uma certa resisténcia em
aceitarmos que a novidade pode vir a serregra
em nossas vidas e sociedades.

Ao adentrarmos no més de maio, queremaos
entrarem contato com um tema, ou melhor,
um publico que tal qual como a frase de Freud,
e algo novo para uma parcela relevante da
sociedade: os influenciadores e infoprodutores.

Diante de um segmento tao relevante e,
simultaneamente, recente no mercado, é
natural que haja duvidas sobre as possiveis
preocupacoes e dores que este publico tenha
em relacao ao seu patrimonio.

Nesse sentido, o Santander Private Banking,
sempre atento ao surgimento de novos publicos
e, acima de tudo, interessado em ser o seu
principal aliado em novas empreitadas, ira
apresentar nas proximas paginas alguns dos
principais temas relacionados ao universo dos
influenciadores/infoprodutores e sua necessaria
ligacao com um adequado planejamento de seu
patrimonio pelos proximos anos.
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INFLUENCIADORES E
INFOPRODUTORES
NO SANTANDER
PRIVATE BANKING

Convidamos Vitor Ohtsuki, socio-diretor do Santander Private
Banking Brasil, para comentar sobre 0s principais pontos na
construcao patrimonial dos influenciadores e infoprodutores
e COMO Nossa estrutura pode apoiar neste processo.

Na sua experiéncia, quais sao os principais pontos de atencao para
influenciadores, infoprodutores, e demais pessoas ligadas a esse
ecossistema ao iniciarem a construcao de seu patrimonio?

Em razao de ser um segmento profissional |sto porque poderao servir como base para
relativamente recente, € importante destacar alguns comprovacao de origem dos rendimentos, que
cuidados que, embora simples, demonstram ser lastrearao a composicao do patrimonio.

essenciais no inicio de construcao de um patrimonio. ) . , .
¢ P Alem disso, fundamental tambeém que haja

Tendo em vista que esse mercado profissional € um  assessoria para 0s reportes adequados de
ambiente muitas vezes mais informal e que esta em rendimentos, patrimoénio e impostos recolhidos
plena e constante transformacao, € fundamental ter para as autoridades competentes no Brasil.

um olhar atento aos contratos assinados com Nesse sentido, é crucial a busca de profissionais
terceiros e demais documentos que formalizem o externos ao banco que possam auxiliar na
recebimento de renda, no Brasil e/ou no exterior. compreensao e reporte.

Como o Santander Private Banking pode ser um importante aliado na construcao do

seu patrimonio?

Atualmente, o Santander Private Banking conta com dos rendimentos), o Santander Private Banking
toda a expertise e estrutura para atender este novo  esta preparado para apoiar na escolha do
segmento de formadores de opinides e patrimonios. investimento adequado ao perfil de risco de cada
cliente e na programacao de seu uso consciente,

Por meio desta expertise, ha uma série de produtos :
para gerar perpetuidade.

e servicos financeiros estruturados de acordo com as
peculiaridades das atividades e potenciais pontos de Por fim, além dos investimentos, o banco conta com

preocupacao deste publico, visando fornecer um uma ampla oferta local e internacional para suporte
atendimento especializado as suas necessidades. em operacoes de cambio, credito, financiamento de

bens (imoveis, aeronaves e veiculos, por exemplo) e
Seja na fase de construcao do patrimonio, seguros, visando atender a alta dinamicidade e

acumulacdo do mesmo ou aposentadoria (fruicao rotatividade exigida pela rotina do segmento.
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O SANTANDER E A OFERTA PARA O PUBLICO DIGITAL

Diante de um publico com demandas que passam por transformacoes quase diarias e que exigem um
grau de atendimento personalizado elevado, € essencial um olhar atento para a disponibilizacao de um

portfolio de ofertas que atendam as necessidades deste grupo.

Considerando a solidificacao/crescimento dos influenciadores e infoprodutores nos ultimos anos, o
Santander, sempre se antecipando aos movimentos de mercado, vem desenvolvendo uma oferta de

valor especialmente destinada a este publico

Atualmente, a oferta de valor desenhada pelo Santander Private Banking pode ser sintetizada nos
seguintes servicos:
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QUER SABER MAIS? ENTRE EM CONTATO COM SEU PRIVATE BANKER!
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A VIDA DIGITAL E SEU MUNDO FLEXIVEL

Ha um elemento inegavel na vida dos
iInfluenciadores e infoprodutores: a alta
flexibilidade. Esta pode ser representada com a
forma de suas atividades (seja através da criacdo
de conteudo, posicionamento de marcas, venda
de produtos, de cursos, dentre outros), com a rede
social escolhida para divulgarem seu perfil ou até
Mesmo por sua audiéncia.

Diante de um ambiente com elevada dinamica e
de diversas perspectivas, naturalmente ha sempre
a possibilidade de que estes, interessados em
experimentarem uma nova dinamica de vida ou
por uma estratégia de mercado, tenham
oportunidade de residir no exterior. Esse
movimento vem crescendo e seus adeptos sao
conhecidos como némades digitais, ou seja,
aqueles cuja atuacao profissional é 100% digital

e permite mobilidade internacional.

CONTA DE NAO RESIDENTE O
-CNR

Regulada pela Resolucdao BCB n® 277/2022;

Voltada para o cumprimento de obrigacoes
rotineiras no Brasil e operacoes de cambio;

Restricao a investimentos;

Movimentacoes a partir de R$ 1.000.000,00
precisam ser justificadas.

Para esses casos, é fundamental conhecer as
contas de nao residentes, essenciais tanto para

1) a manutencao de ativos existentes o Brasil;

1) o investimento em novos ativos, em
conformidade com os respectivos aspectos fiscais
e especificidades; Ill) manutencao de despesas
no Brasil e recebimentos de recursos e

IV) fechamento de cambios.

Ao adquirir a condicao de nao residente fiscal, €
essencial conhecer as principais diferencas entre
a Conta de N&o Residente ("CNR") e a Conta de
Investidor Nao Residente (“Conta 4.373"), tendo
em vista a gestao dos ativos no Brasil.

Abaixo, deixamos algumas das principais

diferencas entre as contas para nao residentes
fiscais no pais:

CONTA DE INVESTIDOR NAO
RESIDENTE - CONTA 4373

* Regulada pela Resolucdo CMN n° 4.373/2014;

* Destinada para investimentos no mercado
financeiro brasileiro;

* Amplitude de investimentos;

* A conta e exclusiva do cliente, ou seja, e de
apenas um titular.
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VOCE JA OUVIU FALAR DE HERANCA DIGITAL?

Atualmente, diante de um contexto mais digitalizado, a discussao do patrimoénio a ser distribuido no
Processo sucessorio passou a ganhar novos contornos, com a inclusao dos bens digitais. Diante desse
contexto e da falta de uma regulamentacao mais especifica, a Heranca Digital vem ganhando maior

iImportancia nas sucessoes dos Ultimos anos.

Um ponto fundamental de ser destacado € que a Heranca Digital pode compreender:

« Bens e ativos com valor financeiro como dados armazenados na nuvem, perfis em redes sociais
que possuam alta capacidade de publicidade/marketing, entre outros ativos;

« Alem disso, importante considerar que os ativos digitais com mero carater emocional, afetivo
ou sentimental, também sao passiveis de inclusao na sucessao.

COMO ORGANIZAR A HERANCA DIGITAL? @§f>j

Nos Ultimos anos, as redes sociais sao como
uma extensao de nossa vida real. E la que

recebemos noticias, buscamos entretenimento,

conversamos com familiares e amigos e,
muitas vezes, criamos nossa fonte de renda.

Vocé sabia que milhares de pessoas estao
enriquecendo com a internet? O acervo digital
de grandes sites ou blogs, por exemplo, pode
ter um valor econdmico tao alto que afetaria
até mesmo a heranca legitima dos herdeiros,
uma vez que podem continuar gerando lucros
até mesmo apos a morte de seu titular.

Como transferir e dar acesso ao patrimonio
digital (por vezes valioso) aos herdeiros e
manter a privacidade das informacoes do

titular em suas conversas em aplicativos de
mensagens, por exemplo?

Aprofundando o tema sucessorio, aqui focado
em patrimoénio digital, via de regra, o
testamento costuma ser um dos mecanismos
utilizados para dispor sobre direitos
patrimoniais, inclusive, a destinacao dos bens
digitais. Ainda que os bens digitais nao sejam
tratados em testamento, a via judicial €
também uma alternativa para a discussao do
tema pelos herdeiros.

Adicionalmente, importante mencionar que
algumas plataformas digitais ja possuem
espaco para o usuario indicar quem podera
acessar aquele conteudo, na sua auséncia.
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O REGISTRO DE MARCAS PARA O INFLUENCIADOR

EINFOPRODUTOR

Com o mercado de influéncia em pleno crescimento
e previsto para movimentar cerca de $24 bilhdes de
dolaresem 2024 no mundo’, aimportancia do
registro de suas marcas para os influenciadores e
infoprodutores e fundamental.

Nao somente para o reforco da marca, mas tambem
para evitar que terceiros usem o mesmo nome que
vocé escolheu para seus perfis em redes sociais ou até
para seus produtos e servicos, evitando que a
reputacao da sua oferta de valor seja afetada.

ATENCAO NO PEDIDO!

Logo, um primeiro passo essencial para este publico
diz respeito a possibilidade do registro de suas
marcas no Instituto Nacional da Propriedade
Industrial (INPI), de acordo com a Lei da Propriedade
Industrial (Lei n©9.279/1996).

Assim, a marca pessoal fica protegida, oferecendo
garantia legal de protecao e exclusividade da

mesma.

! The State of Influencer Marketing Benchmark Report 2024

8 Prazos de Vigéncia de Registros — Para cada tipo de registro, nao so as marcas, mas também patentes e direitos
autorais, é necessario observar prazos especificos, conforme a legislacao brasileira:

* Patentes para invengdes: 20 anos a partir da data de deposito;

* Modelos de utilidade: 15 anos a partir da data de deposito;

* Marcas: 10 anos, que podem ser renovadas por periodos iguais, de forma indefinida;
* Direitos Autorais: 70 anos apos o falecimento do autor;

* Obras audiovisuais e fotograficas: 70 anos apo6s a primeira publicacao.

A IMPORTANCIA DOS
DIREITOS AUTORAIS

Em 2074, cinco anos apos seu falecimento, o cantor
Michael Jackson realizou uma apresentacao em uma
premiacao de musicas internacionais. Como isso foi
possivel? A performance ocorreu atraves do uso de
um holograma.

O caso demonstra a relevancia de se ter atencao ao
firmar contratos com terceiros para concessao de
direitos de imagem e autorais, tendo em vista,
principalmente, seus efeitos futuros patrimoniais,
COMO 0 caso acima demonstra.

CURIOSIDADE: MICKEY MOUSE
ENTRA EM DOMINIO PUBLICO?

WALT DISNEY'S

Em 2024, a primeira versao
do personagem Mickey
Mouse, que estreou em
1928 com o filme "Barco a
Vapor", entrou em dominio 3 )
publico ap6s 95 anos nos AN

L ANTT
Estados Unidos. STEAMI;OATWILIIE


The State of Influencer Marketing Benchmark Report 2024 (influencermarketinghub.com)
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Convidamos Ivana Ribeiro de Souza Marcon
e Marcelo Tendolini Saciotto, socios do
escritorio Baptista Luz Advogados, para
tratar do planejamento patrimonial de
profissionais da industria do
entretenimento.

O planejamento patrimonial e sucessorio envolve
uma serie de estratéegias juridicas, financeiras e
tributarias que visam proteger, preservar e
transferir o patriménio de maneira eficiente.
Beneficios adicionais incluem a prevencao de
conflitos familiares, a reducao de custos e
Impostos, a preservacao da privacidade, e a
contribuicao para a educacao financeira e a
responsabilidade social dos herdeiros.

Profissionais da industria do entretenimento
como artistas, infoprodutores e influenciadores
sao profissionais que enfrentam desafios Unicos
em suas carreiras, com grande exposicao
publica e construcao de patrimoénio de forma
bastante rapida.

Essas caracteristicas trazem a necessidade de
cuidado com a gestao do patrimonio e a sua
sucessao, destacando a necessidade crucial de
uma gestao robusta e interdisciplinar do
patrimonio construido.

Os desafios enfrentados por esses profissionais
surgem desde o inicio de suas atividades, como,
por exemplo na escolha do modelo juridico de
atuacao ate a efetiva preparacao para eventos
de sucessao e manutencao do legado criado.

Recentemente, o STF reconheceu a possibilidade
de utilizacao de pessoas juridicas para o
planejamento e organizacao de atividades de
natureza artistica, cientifica ou cultural.

E imprescindivel que esses profissionais
busquem assessoria nos temas juridicos,

& Santander Private Banking
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Marcelo Tendolini Saciotto
marcelo@baptistaluz.com.br

patrimoniais e financeiros, uma vez que o
descuido no tratamento desses assuntos pode
gerar impactos patrimoniais negativos.

Alem disso, e certo que a gestao de direitos
autorais e de imagem, licenciamento de marcas,
protecao de obras artisticas e intelectuais, alem
da propria preservacao da reputacao e imagem
publica também sao temas que merecem
absoluto cuidado e atencao, mas o cuidado que
0s profissionais devem ter nao podem se limitar
as questoes atuais, devendo ser enfrentadas,
tambéem, questdes de geracao de renda futura e
plano de aposentadoria.

Questoes familiares e conjugais tambéem devem
ser consideradas no planejamento patrimonial e
sucessorio, visando oferecer seguranca e
protecao patrimonial ao longo prazo.

O planejamento patrimonial, como dito
multidisciplinar, avaliara e recomendara a melhor
alternativa para os diversos temas que 0S
profissionais da industria do entretenimento
possam enfrentar.

Portanto, a definicao do planejamento
patrimonial dessa classe de profissionais €
importante. Devem ser avaliadas possibilidades
de diversificacao do patrimonio e das fontes de
renda, assim como deve ser feito um
planejamento de aposentadoria solido, que €
essencial para garantir a estabilidade financeira
a longo prazo.
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E VEJA TAMBEM!

Nossos calls diarios “Morning Briefing” no
canal do Santander Brasil no YouTube.

¢

ANBIMA

Private Direto: 3003 7750 (capitais e regides metropolitanas), 0800 723 7750
ESTAMOS CONECTADOS (demais localidades). No exterior: +55 11 3553 4156. Das 6h as 00h, todos os
24 HORAS, dias. SAC: 0800 762 7777 (capitais e regiées metropolitanas), 0800 771 0401
7 DIAS POR SEMANA (pessoas com deficiéncia auditiva ou de fala). No exterior: +55 11 3012 3336.

Todos os dias, 24h por dia. Ouvidoria - Se nao ficar satisfeito com a solucao
APLICATIVO SANTANDER apresentada: 0800 726 0322; ou pelo WhatsApp: +55 11 3012 0322. Para
APLICATIVO WAY pessoas com deficiéncia auditiva ou de fala: 0800 771 0301. No exterior, ligue a
SANTANDER.COM.BR/PRIVATE cgbrar para: +55‘1'I 3012 0322. Qe segunda a sexta-feira, das 8h as 22h, e aos

sabados, das 9h as 14h, exceto feriados.

Este material possui carater meramente informativo e visa exclusivamente transmitir informacoes publicas sobre aspectos legais
relativos a planejamento patrimonial e diversificacdo de moeda, podendo conter informacdes sobre eventos futuros, pelo que as
projecoes/estimativas nele contidas estdo sujeitas a riscos e incertezas relacionados a fatores que ndo podem ser controlados ou
estimados precisamente, tais como alteracoes legislativas, mudancas em 6rgaos reguladores e governamentais e outros fatores que
poderao diferir materialmente daqueles projetados. A informacao aqui contida baseia-se na melhor informacao disponivel no
momento de sua confeccao, recolhida de fontes oficiais ou criveis. Este material ndo se destina e nem deve ser considerado como
prospecto, solicitacao ou recomendacao de compra de qualquer produto ou ativo, nem implica na necessidade de aquisicao de
qualquer produto ou servico oferecido pelo Banco Santander (Brasil) S.A. (“Santander”). Os investimentos apresentados podem né&o ser
adequados aos seus objetivos, situacao financeira ou necessidades individuais. O preenchimento do formulario APl — Analise de Perfil
do Investidor é essencial para garantir a adequacao do perfil do cliente ao produto de investimento escolhido. Leia previamente as
condicoes de cada produto antes de investir. Para analise de situacoes individuais, o cliente deve obter consultoria legal, financeira e
contabil de profissionais de sua confianca, especialmente antes de tomar qualquer decisao fundamentada nas informacdes aqui
divulgadas. Opinides e estimativas contidas neste documento podem ser alteradas a qualquer momento, sem prévio aviso. O
Santander nao se obriga a publicar qualquer revisao ou atualizar esse material frente a eventos ou circunstancias que venham a
ocorrer apos a data de sua divulgacao e nao se responsabiliza por eventuais erros ou omissoes. O Santander nao se responsabiliza pelo
conteudo e assertividade dos videos e materiais disponibilizados por terceiros e recomendados neste material. Este material é para
uso exclusivo e seu contetdo nao pode ser reproduzido, redistribuido, publicado ou copiado de qualquer forma, integral ou
parcialmente, sem expressa autorizacdo do Santander. Todas as informacoes transmitidas pelo(a) entrevistado(a) foram por ele(a)
desenvolvidas de forma independente e nao necessariamente coincidem com as visdes ou opinides do Santander.
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